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壹、立地條件說明
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可放入
㇐.建築物室外+室內照片
二.周邊環境
三.特色優勢(如差異化策略：於商品、服務、顧客需求)
四.客群來源(顧客背景、年齡層、人口數量等)
五.其他(如競爭的賣場數量及種類等)



• 若無專業俯瞰圖，可用手繪或圖示代替
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壹、立地條件說明(平面圖)



• 農民市集請說明性別友善設施之應對方法
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壹、立地條件說明(性別友善)



貳、組織資源整合與管理
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1.結合的農再社區數
2.供貨農友數(以在地農友及附近鄉鎮農友優先)
3.擁有三章㇐Q標章之比例(農友或農產品均可)
4.預計銷售之農產品品項及供貨月份(以在地農產品為優先)



參、農民預期收益、銷售實績
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㇐.為農民帶來的預期效益（提升收益、曝光度增加等）：
(1)質化效益
(2)量化效益

二.新設立據點：請列出111年度欲設立據點的銷售實績

三.已設立據點者請說明近三年營運績效(可包含超市整體營
業額)



肆、行銷規劃
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㇐.請說明發展亮點主軸與策略

二.若須舉辦活動，可分為以下幾種解說

發展亮點

今年度策略

明後年策略

頻率 日期 活動名稱 實體/線上 類別
常態性 2月 草莓季 實體 行銷
常態性
不定期 8月 ㇐日農夫食農體驗 線上 食農教育



伍、其他(政策配合事項)
㇐.配合進行當季生鮮蔬果、雜糧推廣行銷之意願或成果。
二.配合農糧署設立產銷調節專區或產銷履歷專區、農產品
初級加工場產品專區等之意願或成果。
三.說明輔導農民參加產銷履歷、有機、友善等認證之狀
況。
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陸、預算表

9

㇐.請按預算科目(資本門跟經常門)填寫
二.請列出配合款金額
1.資本門經費之配合款不得少於 50％，經常門經費之配合款不得少於
25％。
2. 例如：30萬補助款(經常門)最高只佔總經費75%，因此30/0.75=40
為總經費，40萬(總經費)-30萬(補助款)=10萬(配合款)

預算科
目代號

預算
科目

農委會農糧署 本會
配合款

合計 說 明
經常 資本 小計

23-00
按日按件計

酬金
(範例)
1.辦理食農教育講師費 2,000元*2小時*2場次＝8,000元
2……

24-00 宣導廣告費
(範例)
1.活動宣DM 2元*2,000張=4,000元
2……

25-00 物品
(範例)
1.蔬果品嚐促銷費 50元*300份=15,000元
2.小農蔬果袋1.5元*10,000=15,000元

26-10 雜 支
(範例)
辦理計畫所需印刷、文具紙張用品、碳粉、墨水匣 、影
印資料及餐費等

35-00
資訊軟硬體

設備
(範例)
Android 觸碰盤點機 36,000元

37-00 雜項設備
(範例)
1.農特產品展售會使用移動式AC行動電源
2.電動拖板車60,000元

合 計 1.農糧署補助款_____萬元。
2.本會配合款_____萬元。
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